TECNICO LABORAL AUXILIAREN
VENTAS

SEDE YOPAL

Aprenderas a desarrollar habilidades esenciales
para el proceso de venta de servicios. Pondras en
practica diversas funciones dentro del area de
comercial, fortaleciendo tu capacidad para generar
relaciones efectivas, acompafar procesos de
postventa, asegurando la satisfaccion y fidelizacion
de los clientes.

Teoria: Clases sincronicas (Virtual)
Practica: En campus (Sede Yopal)
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